8. METODICKY DEN URADU PRO OCHRANU
HOSPODARSKE SOUTEZE

ve spolupraci s casopisem Verejné zakazky

Zodpovedny pristup k zadavani verejnych
zakazek, aneb rizeni cenoveého rizika ve
verejném zadavani
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Program 8. metodickeho dne

» Postup pred zahajenim zadavaciho rizeni — dulezitost pripravy
« Zavazky z uzavrenych smluv a jejich zmeny

« Strategie zodpovednéeho nakupu
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1. CENOVE RIZIKO VE VEREJNEM ZADAVANI
V KOSTCE

verejneza UOHS



Cenove riziko ve verejném zadavani

= Cenove riziko: pravdepodobnost, ze se trzni ceny zmeni
oproti puvodné sjednanym.

= Dopad cenoveho rizika: strana, ktera riziko nese, prodeéela
(nebo vydela).

= Kontrolni otazka: Kolik dodavateli vam zavolalo, kdyz
ceny klesaly s tim, ze chtéji snizit cenu pInéni?

= Praktické dusledky cenového rizika pro zadavatele:
dodavatel snizi kvalitu plnéni, vypovi smlouvu nebo
zkrachuje, zadavatel musi zaplatit vice, nez puvodné
predpokladal, neobdrzi plnéni nebo musi Investovat
hledani nového dodavatele a vyjednavani novych
podminek.
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Cenove riziko ve verejném zadavani

Nastroje rizeni cenového rizika:
Presun na dodavatele = pevna cena,

Prevzeti rizika zadavatelem = vyhrazena zmeéna i
zavazku,

Aktivni fizeni rizika obema partnery - nakup na e
sklad, vyuziti substitutu, finanéni hedging, Javazky

Myty o cenovém riziku:

Cenoveé riziko se nas netyka, protoZze mame Ry
neprustfelnou smiouvu,
Cenove riziko zmizi tim, ze ho presuneme na e
protistranu, hedaing
Cenove riziko je kratkodoby problem, za par
meésicu se situace uklidni a my se vratime do
zajetych koleji.

spotrebu
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2. PREDBEZNE TRZNI KONZULTACE: NASTROJ
K RIZENI CENOVEHO RIZIKA

vefejnezakazky UOHS



Predbezne trzni konzultace jako efektivni nastroj
zodpovedneho pristupu nejen v turbulentni dobe

V ramci pripravy zadavacich podminek ma zadavatel moznost
vyuzit

zlepsujici informovanost zadavatele o situaci
na trhu

Pomoci PTK muzZze zadavatel pfipravit vhodné nastavené zadavaci
podminky reflektujici radu nezbytnych faktoru pro uspésnou soutéz
Vhodné zejména ke specifikaci predmetu plnéni, Ci ke zjistovani reakce
trhu na zamer a pozadavky zadavatele

Diky PTK je mozné se seznamit s navrhy a variantami reseni Ci novymi
inovativnimi postupy, kterée jsou na trhu k dispozici, a

PTK mohou pfispét k vétsi ucasti malych a stfednich podniku
v zadavacich rizenich
Zadavatel obdrzené informace kriticky vyhodnoti a rozhodne se, zda a
jakym zpusobem je pfi pfipraveé zadavaci dokumentace vyuzije

—
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Predbezne trzni konzultace jako efektivni nastroj
zodpovedneéeho pristupu nejen v turbulentni dobeée

Podminky pouziti PTK:

Poradani PTK je vhodnée
Ugast na PTK je vhodné umoznit u&astnik(
Dodavatelé, kteri se zucastni PTK, oproti tem, kteri

se jich nezuc€astni (napf. lhuty pro doruceni nabidek)

tu Cast, ktera byla formulovana
na zaklade PTK, identifikovat osoby, které se jich zucCastnily, a uveést v této
situaci vSechny podstatné informace, kterée byly obsahem PTK (viz § 36
odst. 4 ZZV7)

Zapis, zaznam nebo souhrn hlavnich prvku komunikace z PTK je pro
zajisteni  transparentnosti  zadouci  zpristupnit vSem ucastnikim
zadavaciho rizeni, idealne ucinit je] soucasti zadavaci dokumentace

| o,
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Priklad kvalitni PTK v oblasti cenového rizika

Pét vodohospodarskych staveb,
) > Délka realizace stavby: 6 mésicu od predani stavenisté,
. ) Cena celkem: 180 mil. K€.

? % Kontext: vysoka volatilita cen stavebnich materialu, dodavatelé zahlceni
zakazkami, omezeny rozpocet.

'\-,/
' "\\ D PTK:
% Kde vam pusobime nejvétsi problémy z hlediska fizeni cenového rizika?
' A\ - Od nabidky k zasmluvnéni,
Jaky cenovy vyvoj oCekavate?
- Prudky rust cen a potom nahly zlom.

/' Jak muzeme cenové riziko ridit, abychom minimalizovali fluktuaci?

Nasmlouvat si sub-dodavatele a predzasobit se klicovymi materialy.
Reseni:
Soutéz na pevnou cenu, dodavatel musi pocitat s 5 % rezervou,
Cenova dolozka na obdobi mezi nabidkou a zasmluvnénim s 5 % bariérou,
Simulace finan¢niho dopadu (mame na to © ),
Odpovédnost dodavatele si vSe zasmluvnit pri podpisu smlouvy.

| Y,
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Dobra praxe pfri realizaci PTK

PTK neni pratelsky pokec s dodavateli, ale vyznamny
procesni krok nakupu!

Neobjevujte kolo! Kdyz uz nekdo PTK na stejné téma déelal,
zvednéte telefon a porad’te se,

Peclivé si rozmyslete, co se potrebujete dozvedeét a jak se to
dozvite,

Peclivé pripravte priubéh PTK (forma, uéastnici, poradi
otazek, doplnujici otazky),
Kontrolni seznam, standardizovany formular pro zapis,

Analyza a interpretace PTK zabere 3x vice ¢asu nez
samotné PTK,

Budte zdrave skepticti, dodavatelé se snazi vzdy prosadit
vlastni zajmy!
Zvazte, co ziskané informace znamenaji pro vase vybéroveé

Fizeni z hlediska ZD, terminu, rozpoctu, konkurenéniho
prostredi,

Vhodneé transformujte vystupy do zadavaci dokumentace.

verejné
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Zbytecné cinnosti,
zkostnatélé
procesy a
opravovani
chyb ...

Kde bych ja nasel
cas délat véci
jednoduse, ucelne

a napoprve?

UOHS



Predbezne trzni konzultace jako efektivni nastroj
zodpovedneho pristupu nejen v turbulentni dobe

Z vyuziti PTK pro zadavatele plynou spise pozitiva, nez rizika
UOHS vyuziti PTK podporuje

Rozhodnuti Ufadu ve véci sp. zn. UOHS-S0245/2020/VZ

Realizaci PTK nelze povazovat za postup Ci ukon, ktery smeruje k zadani verejne
zakazky, nebot v nich neni projevena jednoznacna vule zadavatele pfristoupit k
primemu uzavreni smlouvy. Jedna se o postup pred zahajenim zadavaciho rizeni, v
ramci kterého zadavatel ziska informace, na zakladé nichz zjisti, zda vubec, a za
jakych podminek, je mozne na trhu ziskat jim pozadované plneni. Pokud zadavatel na
zakladé PTK zjisti, Zze je realné jim pozadované plnéni na trhu ziskat, muze nasledné
zahajit konkrétni zadavaci rizeni Ci vyuzit moznosti vyjimek z takoveho postupu, které
ZZNZ umoznuje, priCemz pri stanoveni pozadavku na plnéni a zadavacich podminek
muze zadavatel vyuzit timto zpusobem ziskané informace. Vysledkem PTK muze byt |
zjisteni, ze neni realné na trhu pozadovaneé plneni ziskat a zadné zadavaci rizeni Ci jiny
postup za ucCelem ziskani puvodné planovaného plnéni nemusi byt zahajeno.
Informace ziskané na zaklade PTK mohou zadavateli dale pomoci stanovit

predpokladanou hodnotu predmétu plnéni a tim i urcit, jakym postupem bude verejnou
zakazku zadavat.

“
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Predbezne trzni konzultace jako efektivni nastroj
zodpovedneho pristupu nejen v turbulentni dobe

Rozhodnuti Ufadu ve véci sp. zn. UOHS-S0137/2020/VZ,R
0153/2020:

V pripadech, kdy zadavatel CcCini pripravné kroky pro vytvoreni co
nejvhodnejsiho souboru zadavacich podminek tak, aby reflektovaly situaci
zadavatele, a pristoupi k realizaci PTK, dochazi k urCitému informacnimu
zvyhodnéni subjektu, které se zadavatelem navazi spolupraci jesté pred
zahajenim zadavaciho rizeni. Zakonodarcem |e vsak takovy postup
akceptovan za predpokladu dodrzeni prislusnych ustanoveni ZZVZ smerujicich
zejmena k zachovani transparentnosti postupu zadavatele.

Dal$i rozhodnuti Ufadu tykajici se PTK napf.
UOHS-S0333/2021/VZ (potvrzeno UOHS-R0030/2022/VZ)
UOHS-S0005/2021/VZ

UOHS-S0459/2021/VZ

L
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3. ZADAVACI PODMINKY: NASTROJ K RIZENI
CENOVEHO RIZIKA

verejnézakazk: UOHS



Zadavaci podminky jako vyznamny faktor
zodpovedneho pristupu nejen v turbulentni dobe

nezbytné |e verejnych zakazek
stanovene v

pri tvorbe zadavacich podminek je treba vzdy vychazet z opravnénych a
nediskriminacnich pozadavku zadavatele pfi souc¢asném zohlednéni situace
na trhu

zadavatel musi respektovat zakonné mantinely, ktere odrazeji mj. slozitost a
rozsah predmetu plneni verejne zakazky

§ 36 odst. 1 zakona

zakaz stanoveni zadavacich podminek tak, aby byla urCitym dodavatelum
primo nebo neprimo zarucena konkurencni vyhoda nebo aby
byly vytvoreny neoduvodnéné prekazky hospodarské souteze
§ 36 odst. 3 zakona
povinnost zadavatele

za spravnost a uplnost zadavacich podminek a
tuto odpovédnost nesmi zadnym zpusobem prenaset na dodavatele ¢y

verejné UOHS



Dobra praxe zadavacich podminek v turbulentni dobe

Potreby
organizace

Moznosti Zakonna
trhu omezeni

(1) Potreby organizace: rozpocet, postupy, smluvni podminky, Nesoulad znamena zasadni
terminy, rist cenového rizika,

(2) Moznosti trhu: dodavatelé, specifikace, ceny a kapacita, podhoubi pro nefunkéni

(3) Zakonna omezeni: ZZVZ- minimalni ex-post flexibilita. zadavaci podminky a

napéeti ve smluvnim vztahu.

verejne UOHS



Zadavaci podminky jako vyznamny faktor
zodpovedneho pristupu nejen v turbulentni dobe

V ramci zadavacich podminek ma zadavatel moznost vyuzit tzv.
(§ 100 22V 2)

§ 100 odst. 1 zakona

Zadavatel si muze v zadavaci dokumentaci vyhradit zménu zavazku ze smlouvy na verejnou zakazku nebo
ramcove dohody, pokud jsou podminky pro tuto zmeénu a jeji obsah jednoznacne vymezeny a zmeéna
neméni celkovou povahu verejné zakazky. Takova zména se muze tykat rozsahu dodavek, sluzeb nebo
stavebnich praci, ceny nebo jinych obchodnich nebo technickych podminek.

Vhodné zaclenéni vyhrazené zmeény zavazku v ramci zadavacich podminek muze byt
velmi dobrym nastrojem pro reSeni urcitych situaci, které mohou nastat v prubéhu plnéni
verejne zakazky.

Pozor vsak na jednoznacnost vymezeni vyhrazene zmeny zavazku - viz napr. rozsudek
Krajského soudu v Brné C. j. 29 Af 46/2019-56 ze dne 29.5.2020

,Krajsky soud je pak toho nazoru, ze pro to, aby byly dostatecné transparentné nastaveny podminky (...), je
vSak treba trvat na dodrzeni pozadavku, aby z podminek pro uplatnéni vyhrady (...) byl zcela seznatelny a

predvidatelny mechanismus (...)" —

'<-J
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Zadavaci podminky jako vyznamny faktor
zodpovedneho pristupu nejen v turbulentni dobeée

Smluvni (obchodni) podminky

» zakon nestanovi, jake smluvni podminky maji byt obsazeny ve smiouve, jejich
stanoveni ponechava na zadavatell

* nicméne zadavatel nesmi k vymezeni smluvnich podminek pristupovat zcela
libovolne

» musi dbat mj. zakladnich zasad zadavaciho fizeni dle § 6 zakona,
» smluvni podminky nesmi byt formulovany zjevne excesivne

* Nutno zohlednit, ze dodavatelum jsou predkladany podminky, které nasledne
nemohou byt meneny (x proces kontraktace v soukromem pravu)

- Je tedy tfeba nastavit smluvni podminky zpusobem, aby
» nemeély negativni dopad do prubéhu zadavaciho fizeni a
» necinily problemy pri realizaci predmetu plnéni

verejne UOHS



Priklad z praxe: Vyhrazena zmena zavazku ve forme
inflacni dolozky

Snadno: vydava CSU, hodim tam odkaz a je to!

Rychle: podivam se do jiz zverejnenych smluv a jednoduse to
opisu!

Spravné: délaji to vsichni, tak co! Nikdo to nemuze napadnout!

Efektivné: férové a transparentné ridim riziko rustu vstupu
dodavatele!

Levné: o kolik se muze zvysit cena, kdyz je inflace 2 %!

L
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.V pripade, ze prumerny rocCni index
spotrebitelskych cen dle udaju Ceského
statistickeho uradu, publikovanych na jeho
internetovych strankach, uvedeny ke
kalendarnimu mesici odpovidajicimu mesici, Vv
nemz byla smlouva podepsana, vzroste o vice nez 3
%, zvysi se neuhrazena cast smiluvni ceny dle Cl. XX
teto smlouvy o vysi tohoto indexu, a to v kazdem roce
trvani smlouvy. Ke zvyseni dochazi ode dne v
prislusnem mesici, ktery se ciselnym oznacenim
shoduje s datem podpisu smlouvy.”

,
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Prvni problem: co vlastne meri rust
indexu spotrebitelskych cen?

Kritéerium
Vzdelavani
Bydleni
Stravovani a ubytovani
Doprava

Potraviny

Alkohol a Tabak
Ostatni zbozi a sluzby

verejné UOHS
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eseni: zvolte relevantni index
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“
»
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Kolik stoji organizaci
nevhodny index?

Puvodni cena 7.000.000

verejne UOHS



Druhy problem: Definice inflace

,V pfipadé, Ze prumérny roéni
iIndex spotrebitelskych cen dle] wiinfiace

udaju  Ceského  statisStick@ho| ... miryinfiace pomoct indexu spotrebitetsicich cen o caso wvicdina riznd cla ke, ks
uradu, publikovanych na jeho

rozdilna, jsou spravna. Je treba uvest jednoznacné obdobi, za které je mira inflace uvadéna, a zaklad k némuz se
vymezene obdobi porovnava. Nejcastéji se pouiivaji:

internetovych strankach,
uvede ny k e ka I e n da rn I m u mes I CI » Mira inflace vyjadfena pfiriistkem priimérného ro€niho indexu spotiebitelskych cen vyjadiuje

” Y 4 v s = v v procantni zménu primémé cenové hladiny za 12 poslednich mésicd proti priméru 12 predchozich mésic.
odpovidajicimu mesicl, v nemz pFezen 2022: 6,1 %
byla smlouva podepsana vzroste 0 atum avefejnént: 11.04.2022

> Primé&rna rofni mira inflace — jedna se o hodnotu téhoZ ukazatele v prosinci daného roku.
) rok 2021: 3,8 %
Cast smjuvni ceny dle cl. XX telo i st ot i ot Wi e it ot et s s
smlouvy o vysi tohoto indexu, a to v precchozio roku.
kazdém roce trvani smlouvy. Ke et 1 042022
Zvyse n | d OCh aZ| Od e d n e V > Mira inflace vyjﬁdfenéhf"nd'rﬁstlln::jm indixu spuli"ebitelgkgc: cen k predchozimu mésici vyjadiuje
v 7 )4 74 ) P P , rocentni zménu cenové hladiny sledovaného mésice proti predchozimu mésici.

pr|S|usnem meSICI’ ktery . Se EFezen 2022: 1,7 %o ! e
ciselnym oznaCenim shoduje s Patum 2vefejnént: 11.04.2022

datem podpisu smlouvy.”
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ese

ni: presne definujte index

Typ indexu

Filtrovat podle textu:

e
Parametr v

bazicky index (priimér 2015=100)
mezirocni index

mezimésicni index

podil klouzavych primeér{

mira inflace

Pofet polozek: 5

Vyberte: Typ indexu

il |
xy spotrebitelskych cen podle klasifikace ECOICOP - mira inflace

Mérici jednotka: %

mira inflace Uz
Bytové
oddil Potravinya ’ Alkoho!ické - Bydleni, \_loda, vybgvenj, Posty a Rekreace .
ECOICOP nealk’ohqlld(e napq]e, Odivani a obuv energie, zarizeni Yolobrisuiod o a Vzdélavani
napoje tabak paliva domacnosti; kultura
opravy
2018 2,1 3 3, -1,1 3,0 1,5 3, 2,8 -1,6 1,0 1,7
2019 2,8 2,8 2,2 -1,2 5.3 1,5 333 0,4 -1,9 1,6 2,7
2020 3,2 4,5 7,6 3,7 2,9 2,9 3 -0,4 -3,6 2,2 3.
2021 3,8 0,8 8,4 6,5 2,8 3.5 3,6 8,4 -0,6 3,0 2,3

4

Kod: CENOBC3/5
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Treti problem: vypocet

,V pripadée, ze prumérny rocni index
spotrebitelskych cen dle udaju

Ceského statistického uradu,
publikovanych na jeho internetovych
strankach, uvedeny ke
kalend,éFr]!’rr,\u - rpésici

nez 3 %, zvysi se neuhrazena
cast smluvni ceny dle ¢l. XX této
smlouvy o vysi tohoto indexu, a
[ AAZ((1E (\/ Al (11l (]

Ke 2zvysSeni dochazi ode dne v
prislusnem  mesici, ktery se
ciselnym oznaCenim shoduje s
datem podpisu smlouvy.”

verejne

Celkova cena (CC): dle Cl. XX =
1.000.000 K¢

Uhrazena cena (UC) = napr 300.000 K¢
Neuhrazena cena (NUC): CC-UC =
700.000 K¢C

Index: Podil klouzavych prumeru:
Q2/2022=107,0

Vypocet dle dolozky:

Nova cena (NC)

NC = NUC + 107,0 = 700.107 KC

NC = NUC*107= 74.900.000 KC

NC = (NUC*107/102,8) = 728.599 K¢

A jeste jedna vec:
Valorizuje se jiz fakturovana, alef

neuhrazena castka”? )
UOHS
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Reseni: Uvedte presny vypocet

P1=P0*(0,140*X+0,060*BE1/B
EO0+0,05*CD1/CD0+0,2*EM1/E
ﬁ MO+0,35*MA1/MAO+0,1*Z1/L0)

Hodnota Hodnota
. indexu ke indexu ke Nova cena
: Podil x
(afr;i”c[\c/)(:;ne oZ Oeri 01 2021 Q2 2022 (dle kalkulacniho
pro RE,, AE;,  pro RE,, AE,, v2orce)

EM,, EA,, L, EM,EA, L,

X

BE
CcD
EM

MA
/4

Ceklem:
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Dobra praxe pfri vytvareni vyhrazené zmeény zavazku
formou cenoveé dolozky

Peclivé si rozmyslete, jak budete cenové riziko ridit, protoze dolozka je jen jeden
nastroj z mnoha.

Zvazte, jestli muze dodavatel ustat riziko, které na néj prenasite. A co se stane, kdyz
vam vypovi smlouvu.

Peclivé si nasimulujte, kolik vas muze dolozka stat, a zamyslete se, jestli si takovou
vyhrazenou zménu zavazku vubec muzete dovolit.

Peclive si vyberte relevantni index a radeji predpokladejte, ze jiz existujici dolozky
Jjsou Spatne.

Jasné a jednoznac¢né uvedte kalkulaéni vzorec a priklad vypoc€tu, zabranite tim
desinterpretaci.

Pozor, abyste ve smlouve dodavateli neumoznili vyvazat se ze zavazku, napfr. mate
pevhou cenu na cely kontrakt, ale dodavatel muze bez sankce odmitnout
objednavku, nebo muze dat tfimésicni vypoveéd.

Hadejte, jak se v téchto pripadech zachova racionalni dodavatel, kdyz ceny prudce

stoupnou?
“
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4. ZAVERECNE VAROVANI PRO
SPATNE/NEVYHODNE NASTAVENE ZADAVACI
PODMINKY

W& \r/€ J f é UOHS



Kontrolni seznam pfri vytvareni cenove dolozky

Zvazili jsme vsechny alternativy rizeni cenoveho rizika a
dolozka vysla nejlépe

Oboustranna dolozka (pfi rustu i poklesu cen)

Obsah dolozky (bariéra, frekvence, nakladoveé faktory)

Vhodny index (transparentni, relevantni, vyuzivany)

Vzorec a Priklad vypoctu (spravny a jednoznacny)

Simulace cenovéeho dopadu (konzervativni i pesimisticky scenar)

Kolize s jinymi klauzulemi (vypoved, kompenzace a pokuty)

2
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Zadavaci podminky jako vyznamny faktor
zodpovedneho pristupu nejen v turbulentni dobe

Pravomoc Ufadu piezkoumavat smluvni (obchodni) podminky
moznost Ufadu vyjadiovat se ke smluvnim podminkam je

ukolem Ufadu neni kontrolovat & korigovat vyvaZzenost vztahu definovaného
smluvnimi podminkami, krome situace, kdy by smluvni podminky vedly k postupu v
rozporu se ZZVZ

viz napr. rozsudky KS v Brne C. |. 62 Af 48/2011-69 a C. J. 62 Af 76/2018-226, Ci
rozhodnuti predsedy Uradu €. |. UOHS-R0166/2018/VZ-00267/2019/321/Z5r
ze dne 4.1.20109.

Do kompetence Ufadu spada pouze posouzeni toho, zda jsou smluvni podminky
skutecné primerené pozadovanému cili a nepredstavuji
nektere ze zakladnich vymezenych v § 6 ZZVZ

co do prezkumu smluvnich
podminek

Vzdy peclivé zvazit, zda je stanoveni smluvni podminky ucelné. Ve svém dusledku
prisne, avsSak souladne se ZZVZ, stanoveni smluvnich podminek, zejm. v turbulentni
dobé, muze vést k problémum na strané zadavatele! Ur€ita mira pfedem definované
flexibility jiz na poCatku zadavaciho rizeni, neni na skodu, napr. | v otazce financni (ne

vsak ve smyslu pouze prostéeho zvysovani ceny ve prospech dodavatele). ‘,
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Zadavaci podminky jako vyznamny faktor
zodpovedneho pristupu nejen v turbulentni dobe

Rozhodnuti Uradu UOHS-S0230/2022/\VZ

Navrhovatel napadal smluvni podminku, dle niz je vybrany dodavatel povinen
prevzit stavenisté do 10 kalendarnich dnu od prevzeti pisemné vyzvy zadavatele,
a zaroven |e zadavatel povinen vyzvat zhotovitele k prevzeti staveniste v obdobi
do 6 mésicu od podpisu smlouvy obéma smluvnimi stranami. Tuto podminku
povazoval navrhovatel za excesivni, porusujici zasady zadavani a bezduvodné
omezujici hospodarskou soutez

Podle navrhovatele zadavatel v zadavacich podminkach nestanovil zadny
mechanismus navysovani ceny dila a nezohlednil deélku realizace verejné
zakazky Ci moznou nedostupnost materialu v prubéhu realizace dila a podle jeho
nazoru neni vybrany dodavatel za takovych podminek schopen realne garantovat
dostupnost potrebnych materialu poddodavatelskeho plnéni ani cenu plnéni

Posouzeni Ufradem

Predmetné smluvni podminky nebyly stanoveny v rozporu se zasadou
transparentnosti, nebot’ zpusob stanoveni terminu predani a prevzeti staveniste
byl dostateCne jasne a srozumitelné definovan =
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Zadavaci podminky jako vyznamny faktor
zodpovedneho pristupu nejen v turbulentni dobe

Posouzeni Ufadem

Smluvni podminky nelze povazovat za neprimerene, resp. excesivni v tom smyslu,
ze by dodavatelum realné branily v ucasti v zadavacim fizeni. Z vyjadfeni
zadavatele je zfejmé, ze lhutu, v niz ma dodavatele vyzvat k predani a prevzeti
staveniste, stanovil mj. s ohledem na sveé provozni potreby, pricCemz je| nelze nutit,
aby tento termin stanovil konkrétnegji, paklize toho neni s ohledem na charakter
sSvého provozu schopen.

Jakkoli takto stanoveny termin pfinasi dodavatelum urcita rizika, je pouze na
uvazeni dodavatelu jako odborniku v dané oblasti, zda se pfi védomi takového rizika
zadavaciho rizeni zucastni, Ci nikoliv, a na kolkk v ramci nabidkove ceny tuto
skutecnost oceni. Takové podnikatelské riziko Ize povazovat za pfimérene, a tudiz
tuto smluvni podminku nelze vyhodnaotit jako excesivni.

Soucasne ze seznamu podanych nabidek vyplyva, ze zadavatel obdrzel ve Ihuté pro
podani nabidek tri nabidky, tj. na trhu existuji min. tfi dodavatele, kteri zjevne byl
ochotni prijmout miru podnikatelského rizika a zadavaciho rizeni se zucastnit.

Navrh byl zamitnut, dosud nenabylo pravni moci —

-/
Voo / ”

verejne UOHS



verejné UOHS



